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La SA.CA. ha comperato
da Romana Diesel otto
Iveco Daily 29 L 10 furgoni
isotermici, tutti insieme,
dopo aver utilizzato per
anni i Ducato; abbiamo
voluto saperne di più e
siamo andati sul posto.

“Dopo una ultraventennale esperienza
come Ispettore della Galbani” ci dice
Castrechini, “nel 1989 ho dato vita ad
una nuova attività di distribuzione for-
maggi e latticini anche freschissimi;
correndo un grosso rischio imprendi-
toriale e per l’investimento, per me
rilevante, e per le obiettive difficoltà
di aprirsi un varco tra tanta e agguer-
rita concorrenza. Certamente la
determinazione nel perseguire il risul-
tato ha contato molto, ma la scelta
vincente è stata quella di puntare fin
dall’inizio sulla qualità, convinto che
sia soprattutto questa ad orientare
buona parte del mercato.
Così la SA.CA. Srl  è divenuta conces-
sionaria esclusiva per Roma e Provin-
cia di aziende produttrici di alta tradi-
zione, come la Latteria Montello, la
Bel-Cademartori, la Sabelli, la Bon-
Grain come Formaggi Boccea.
Oggi, con un fatturato di oltre venti
milioni di euro e 40 dipendenti  la
SA.CA. ha raggiunto uno standard
operativo che  è andato anche aldilà
delle mie aspettative.
Certo l’impegno è notevole; i formag-
gi arrivano di notte e prima dell’alba
ventotto furgoni con ventotto vendi-
tori sono già in marcia per consentire
la messa sui banchi del prodotto fre-
schissimo all’apertura dei negozi”.
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Capacità organizzativa ed una passione
per la qualità: Salvatore Castrechini,
Presidente SA.CA. Srl

Allora i Daily le fanno como-
do?
“Certamente e sono grato al
Vostro Cristian Mirante che
tanto ha insistito per convin-
cermi, sono macchine molto
affidabili e funzionali alla
“tentata vendita” che noi
operiamo, per il basso piana-
le che consente la più ampia
esposizione dei prodotti
nelle scaffalature con le quali è arreda-
to l’interno del furgone.
La SA.CA. Srl ha sempre avuto la sua
sede in strutture di proprietà; fino ad
ottobre 2004 a Ciampino, in via
Lucrezia Romana, ed oggi a Roma, in
via Melibeo 70, in un capannone di
3.000 mq acquistato in società con la
“Sabelli Commerciale”.
Infine, ma non in ultimo, un ringrazia-
mento a chi ha costruito e condiviso

questa esperienza con me: mia
moglie, Simonetta Leoni, mia socia e
preziosa collaboratrice fin dall’inizio
che, con dedizione e serio impegno
ha gestito il settore amministra-
tivo/contabile e mi ha permesso così
di concentrare tutte le  energie nella
vendita e di raggiungere quei risultati
che oggi fanno della SA.CA. Srl una
realtà aziendale affermata e stimata
sul mercato romano.

Sopra: Castrechini tra Fernando
Campilli e Cristian Mirante, sullo
sfondo i Daily pronti al via; sotto:
Castrechini programma la sua
forza di vendita.


